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Гносеологические подходы в экономической оценке жизни 
человека1

А. А. Куклин, С. Е. Шипицына

На основе проведенного анализа экономичес-
ких теорий даны авторские определения сто-
имости, цены и ценности жизни человека. К 
оценке стоимости и цены жизни применен за-
тратный подход, который позволил оценить в 
равной степени каждого человека в обществе 
в различные периоды его жизни. Представлены 
алгоритмы расчета стоимости и цены челове-
ческой жизни, приведены примеры оценок сто-

1	Исследование проводится при финансовой поддержке 
РГНФ, гранта РГНФ — Урал №11-1259003 а/у «Страхование 
как фактор повышения социально-экономического разви-
тия региона».

имости и цены человеческой жизни в ряде зару-
бежных стран и в РФ.

Отправным моментом при обсуждении эко-
номической оценки жизни человека, на наш 
взгляд, является терминологический аспект, 
который позволит раскрыть гносеологические 
корни данной проблемы: познание человеком 
самого себя через стоимостную оценку жизни. 
Для этого необходимо дать некоторые пояснения 
к категориям «стоимость», «цена» и «ценность».

Разные экономические школы природу сто-
имости объясняют по-разному: затратами рабо-



18
ж

у
р

н
а

л
 э

к
о

н
о

м
и

ч
ес

к
о

й
 т

ео
р

и
и

 №
3/

20
12

Политическая экономия

чего времени, балансом спроса и предложения, 
издержками производства, предельной полез-
ностью и др.

Согласно трудовой теории стоимости 
(Дж. Локк, У. Петти, А. Смит, Д. Рикардо, 
Д. Милль, К. Маркс) [19, 20] в основе стои-
мости лежит общественно необходимое рабочее 
время (затраты труда) на производство товара, 
при этом труд подразумевается не конкретный, 
а абстрактный — упрощенный и усредненный 
для текущих типичных условий производства. 
Исследуя рабочую силу как специфический то-
вар, Маркс выявил и проанализировал приба-
вочную стоимость, которая формирует прибыль. 
Маркс отмечал, что стоимость товаров зависит 
не столько от затрат рабочего времени при их не-
посредственном производстве, сколько от затрат 
рабочего времени для производства аналогич-
ных товаров в нынешних условиях. Стоимость 
производства единицы товара со временем по-
нижается. При этом не следует путать стои-
мость, выраженную в количестве часов рабочего 
времени, с ценой товара, выраженной в количес-
тве денег. Стоимость в основном зависит от про-
изводительности труда. Цена зависит от многих 
факторов, в том числе от изменения стоимости 
самих денег, падение которой может приводить 
к инфляции.

Как до, так и после Маркса регулярно по-
являлись и появляются упрощенные эконо-
мические модели, в которых стоимость зави-
сит от рабочего времени. Главным объектом 
упрощений является рабочая сила. В отличие 
от Маркса, рабочую силу не рассматривают 
как товар со своей собственной стоимостью. 
Предлагается лишь учет непосредственного 
времени работы без учета ее интенсивности и 
сложности (уровня необходимой предваритель-
ной подготовки). Примером может служить те-
ория «эквивалентной экономики» немецкого 
социалиста А. Петерса. Согласно его теории, 
стоимость базируется на простой сумме непос-
редственно потраченного трудового времени. 
Этический аргумент для такого эквивалентного 
обмена А. Петерс видит в предположении, что 
час жизни, потраченной на труд министра, и тот 
же трудовой час фабричного работника эквива-
лентны — жизнь одного человека не может це-
ниться выше другого. Отсюда и стоимость часа 
работы обоих должны быть эквивалентна [20].

Многие западные экономисты отрицают тру-
довой характер стоимости. Они акцентируют 

внимание на полезности (потребительной сто-
имости) товара, как на главном мотиве к об-
мену (Г. Госсен, У. Джевонс, К. Менгер, О. Бем-
Баверк, Ф. Визер) [19, 20]. Они считают, что 
пропорцию обмена диктуют полезность и ред-
кость, а также желание обладать полезными и 
редкими предметами, а не затраты труда на его 
производство. Маржинализм (теория предель-
ной полезности) называют субъективно-психо-
логической теорией. Предельная полезность, в 
соответствии с ее положениями, носит убыва-
ющий характер: чем больше единиц потреблен-
ного блага, тем меньше предельная полезность.

При определении стоимости достаточно по-
пулярны теории, которые выводят стоимость из 
издержек производства. Но все они вынуждены 
оперировать ценами, выраженными в количес-
тве денег. Также к издержкам относится цена 
труда. 

Цена — количество денег, в обмен на которые 
продавец готов передать (продать), а покупатель 
согласен получить (купить) единицу товара. По 
сути, цена является коэффициентом обмена кон-
кретного товара на деньги. Существует два ос-
новных подхода к определению цены:

—	цена обусловлена объективными затра-
тами;

—	цена обусловлена субъективной оценкой 
полезности.

Классическая политэкономическая школа 
рассматривает противоречивую двойственную 
природу цены: с одной стороны цена — денеж-
ное выражение объективной стоимости, кото-
рая базируется на затратах рабочего времени 
(труда); с другой стороны — цена зависит от 
субъективных колебаний спроса и предложения. 
Это противоречие лежит в основе разветвления 
теории цены на «субъективное» и «объектив-
ное» направления. Наиболее четко его сформу-
лировал Д. Рикардо, который, принимая труд за 
основу стоимости товаров, отмечал, что из этого 
еще не следует отрицание случайных и времен-
ных отклонений действительной или рыночной 
цены товаров от их первичной и естественной 
цены. К. Маркс в основном исследовал объек-
тивные факторы, влияющие на стоимость. Его 
теория прибавочной стоимости объясняет воз-
можность получения прибыли при сохранении 
принципа эквивалентности и добровольности на 
всех этапах обмена в экономике [19].

Ж. Б. Сэй считал цену субъективной оцен-
кой полезности блага, которая строится на лич-
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ных предпочтениях. Цена — это «жертва» со 
стороны покупателя, денежное выражение аль-
тернативной стоимости («субъективная стои-
мость»). Он стал основателем «субъективной» 
теории цены [18].

Таким образом, цена — это денежная сумма, 
которая должна быть уплачена за рассматри-
ваемый предмет при смене владельца этого 
предмета — правообладателя этого предмета. 
С точки зрения учета интересов всех участни-
ков смены правообладателя (конкретных физи-
ческих или юридических лиц, общества и госу-
дарства), определять цену следует, опираясь на 
показатель установленной расчетной стоимости 
предмета рассмотрения. Цена предмета может 
быть ниже его стоимости, не соответствующей 
его действительной социально-экономической 
стоимости, но может быть равной или превы-
шать ее величину. На установление цены купли-
продажи, отличающейся от величины его стои-
мости в ту или другую сторону, влияют законы 
спроса и предложения.

«Ценность» в словаре В. И. Даля определя-
ется как свойство предмета или явления: цен-
ный (прилагательное) — ценный, дорогой, сто-
ящий много. Однако значимость и полезность 
присущи им не от природы, не просто в силу 
внутренней структуры объекта самого по себе, 
а являются субъективными оценками конкрет-
ных свойств, которые вовлечены в сферу об-
щественного бытия человека, человек в них 
заинтересован или испытывает потребность. 
Ценность — характеристика предмета, обозна-
чающая признание его значимости. Разделяют 
материальные и духовные ценности. Ценность 
в экономике используется как синоним понятия 
«потребительная стоимость», т. е. значимость, 
полезность предмета для потребителя.

Из всего выше сказанного можно сделать вы-
вод, что для оценки жизни человека в полной 
степени уместно использование категории «сто-
имость». Стоимость жизни человека как пока-
затель — это расчетная научно, экономически, 
социально обоснованная величина, для опреде-
ления которой применяются различные пока-
затели, факторы, методы, модели и алгоритмы. 
Есть основания полагать, что стоимость жизни 
является расчетной величиной для определения 
цены жизни человека. 

Цена жизни человека — это денежная сумма, 
аккумулированная обществом (государством, 
работодателем, страховой организацией), необ-

ходимая для воспроизводства, обеспечения безо-
пасности, компенсации в случае гибели (смерти) 
с учетом характера рисков жизни и здоровью, 
которым человек подвергается в процессе своей 
жизнедеятельности.

Ценность человеческой жизни, на наш взгляд, 
в большей степени понятие морально-этическое, 
имеющее под собой лишь субъективную оценку 
каждого индивидуума. Интеллект и духовность 
определяют ценность каждой в отдельности че-
ловеческой личности на каждом этапе ее физи-
ческого, духовного и интеллектуального разви-
тия.

Таким образом, экономическую оценку 
жизни человека целесообразно разделить на 3 
модуля (рис. 1).

Модуль I. Оценка стоимости жизни чело-
века. Как показал анализ современных подхо-
дов и оценок определения стоимости жизни 
человека (А. Астахов, Л. Айвар, К. Вискуси, 
А. Востросаблин, С. Гуриев, А. Зубец, Н. Клику-
нов, П. Миллер, Я. Мрожек, М. Мэйер, А. Порд-
жес, Л. Ревуцкий, К. Санстейн, И. Трунов, 
Л. Тэйлор, Б. Урланис, А. Фелдман, Д. Фосберри, 
Г. Харисов, Т. Шеллинг, П. Шлоссер), в основу 
оценки преимущественно положен совокупный 
доход человека, который он мог бы заработать 
за всю свою жизнь [9, 10, 11, 13, 14, 16, 17, 20, 
21, 22]. Используя терминологию оценочной де-
ятельности, назовем этот подход доходным (со-
вокупность методов оценки стоимости челове-
ческой жизни, основанных на определении ожи-
даемых доходов).

Такой подход сводит оценщика к оценке эко-
номических возможностей человека. Например, 
Международная комиссия по радиологической 
защите разъясняет: «Ценность жизни приравни-
вается к ценности средств к жизни, как это от-
ражается в индивидуальных утратах будущих 
заработков» [17, с. 25]. Если принять такой под-
ход, то смерть пожилых людей сопровождается 
для общества чистым экономическим эффектом. 

Рис. 1. Составляющие экономической оценки жизни 
человека
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Сторонники методик, где в основе стоимости 
жизни человека лежит совокупный доход, жизнь 
женщины оценивают существенно ниже жизни 
мужчины. Например, в ЦСИ Росгосстраха оце-
нили жизнь мужчины 4 млн руб., а женщины 
— 2,1 млн руб. [15]. Учитывая их подход, совер-
шенно ожидаемо, что чем выше доходы, тем до-
роже люди оценивают свою жизнь. Разработчики 
таких методик при оценке стоимости жизни 
мужчин подсчитывают приносимую ими пользу, 
не учитывая их происхождения, период роста и 
воспитания до трудоспособного возраста. 

Кроме того, на сегодняшний день наблюда-
ется существенное расхождение применения 
оценок стоимости жизни для определения ком-
пенсационных выплат для различных категорий 
граждан, профессий, обстоятельств, в резуль-
тате которых получен вред жизни и здоровью 
человека. Это говорит о сохраняющихся проти-
воречиях в российском законодательстве и от-
сутствии социальной справедливости в обще-
стве (табл. 1).

На наш взгляд, для оценки стоимости жизни 
человека более приемлем затратный подход (со-
вокупность методов оценки стоимости жизни 
человека), основанный на определении затрат, 
необходимых для воспроизводства человека с 
учетом его взросления и старения.

Для оценки стоимости жизни человека также 
важен следующий постулат. Смысл объективной 
экономической оценки стоимости человеческой 
жизни заключается в определении издержек на 

рождение, воспитание, обеспечение безопас-
ности и физического, умственного, профессио-
нального развития личности как фондообразу-
ющей базы для расчета стоимости каждого че-
ловека на всех этапах его развития. Стоимость 
жизни человека в рамках одного государства 
должна быть одинаковой для женщин и мужчин, 
а также для ребенка, человека в трудоспособном 
возрасте, для пенсионера, вне зависимости от 
особенностей его личности (уровень дохода, об-
разования, духовности и т. п.). Такой подход нам 
позволит при оценке стоимости жизни достиг-
нуть принципа наивысшей социальной справед-
ливости. Вместе с тем стоимостная оценка че-
ловека является динамическим процессом, она 
должна изменяться во времени, увеличиваться 
или уменьшаться в зависимости от изменения 
макроэкономических показателей: политичес-
кая система общества, уровень экономического 
развития государства, совершенство законода-
тельной системы, уровень социальной защи-
щенности человека и т. п.

Таким образом, в затратном подходе стои-
мость жизни представляется как совокупность 
затрат на рождение, воспитание, обеспечение 
безопасности и физического, умственного, про-
фессионального развития личности. 

Алгоритм оценки стоимости жизни человека 
выглядит следующим образом:

—	построение возрастной матрицы;
—	формирование системы показателей 

оценки стоимости жизни человека;

Таблица 1
Компенсационные выплаты в РФ в случае смерти человека в рамках социального и обязательного стра-

хования [1, 3, 4, 5, 8]

Назначение
Размер компенсационных выплат

Руб. Долл.
Для судей и работников правоохранительных ор-
ганов

180 мес. должностных окладов,  
ок. 9,0 млн 300,0 тыс.

Для военнослужащих
120 мес. должностных окладов; 25 

мес. должностных окладов на каждого 
члена семьи, от 204 тыс. до 3 млн 

6,8 тыс.  
до 100 тыс.

По обязательному страхованию гражданской 
ответственности владельцев автотранспортных 
средств

160 тыс. 5 тыс.

По обязательному страхованию пассажиров 12 тыс. 400
По обязательному страхованию гражданской от-
ветственности авиаперевозчика 2 млн 25 тыс. (на погребение) 67,5 тыс.

По обязательному страхованию гражданской от-
ветственности владельцев опасного объекта в слу-
чае аварии на опасном объекте

2 млн 25 тыс. (на погребение) 67,5 тыс.

В результате несчастного случая на производстве 64,4 тыс. 2 тыс.
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Таблица 2
Возрастная матрица

Возрастные группы Возрастная категория Затраты
0–3 Дети младшего возраста Пособие по беременности и родам;

Единовременное пособие по рождению ребенка (при 
передаче ребенка в семью);
Ежемесячное пособие по уходу за ребенком до 1,5 лет;
Ежемесячное пособие по уходу за ребенком до 3 лет

3–7 Дети дошкольного возраста Содержание (компенсации) в дошкольных учреждениях
7–18 Дети школьного возраста Стоимость школьного обучения 

18–21 Студенты Стоимость среднего, высшего профессионального обра-
зования

21–60 Трудоспособное (актив-
ное) население

Заработная плата

60–70 Пенсионеры Пенсионное обеспечение

Таблица 3
Система показателей оценки стоимости жизни человека в РФ

Наименование показателя Единицы изме-
рения

Условные обоз-
начения Значение [2, 3]

Пособие по беременности и родам (mах 
2012 г.)

тыс. руб. З1 168,4

Единовременное пособие по рождению 
ребенка (при передаче ребенка в семью)

тыс. руб. З2 12,4

Ежемесячное пособие по уходу за ре-
бенком до 1,5 лет (mах 2012 г.)

тыс. руб. в мес. З3 13,8

Ежемесячное пособие по уходу за ре-
бенком до 3 лет (ежемесячная компенса-
ционная выплата)

руб. в мес. З4 50,0

Содержание (компенсации) в дошколь-
ных учреждениях

руб. в мес. З5 Родительская плата в РФ 
от 176 руб. до 2,1 тыс. руб. 
(в Свердловской обл. 1,2 

тыс. руб.), в Пермском крае 
компенсация 5 тыс. руб.  

(в ГД законопроект)
Стоимость школьного обучения тыс. руб. З6 120,0 (в соответствие с изм. 

Закона «Об образовании» 
родительская плата)

Стоимость среднего, высшего профес-
сионального образования

тыс. руб. в год З7 от 280,0 до 18,0 руб.

Средняя заработная плата (2011 г.) тыс. руб. в мес. З8 30,9
Средняя пенсия (1.01.12) тыс. руб. в мес. З9 8,5
Ставка рефинансирования (30.03.12) % Iрефин. 8
МРОТ (2012 г.) тыс. руб. МРОТ 4,6
Индекс потребительских цен (январь 
2012 г.)

% к предыдущему 
году

Iипц 104,2

—	построение денежных затратных потоков.
При составлении возрастной матрицы все 

население разделим на шесть возрастных групп 
— групп лиц, принадлежащих к различным по-
колениям, имеющим в определенный период 
своей жизни общий опыт, сходные интересы и 
потребности (табл. 2).

Стоимость жизни человека представляет со-
бой комплексный показатель оценки совокуп-
ных затрат на определенную дату для воспроиз-
водства, компенсации в случае гибели (смерти), 
а также поддержания безопасности жизнеде-
ятельности среднестатистического гражданина 
РФ. Экономическая оценка стоимости жизни 
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производится с применением ряда показате-
лей, характерных для определенной возрастной 
группы населения (табл. 3).

Алгоритм расчета стоимости жизни человека 
(СЖЧ) представлен формулой (1):

     (1)

(обозначения в табл. 3).
Применяя коэффициент дисконтирования к 

данному денежному потоку, можно определить 
текущую стоимость жизни для конкретного воз-
раста, которая будет отражать фактические за-
траты на воспроизводство данного человека и 
потенциал будущих затрат. Для расчета коэффи-
циента может быть применена действующая на 
дату оценки ставка рефинансирования или ин-
декс потребительских цен (2):

 (2)

(обозначения в табл. 3).
Проведенный расчет показал, что стоимость 

жизни человека в РФ на 1.01.12 равна:

СЖЧ = 17,611 млн руб. (587 тыс. долл.)

Для примера рассчитаем текущую стоимость 
жизни человека в возрасте 21 года: 

СЖЧ21 = 4,4 млн руб. (147 тыс. долл.)

Определение текущей стоимости жизни че-
ловека для определенного возраста позволит 
нам рассчитать стоимостную оценку потенци-
ала предстоящей жизни человека (ПЖЧ) (3): 

ПЖЧвозраст = СЖЧ – СЖЧвозраст          (3)

При стоимости жизни человека 17,611 млн 
руб., фактические затраты на воспроизводство 
и обеспечение безопасности человека 21 года 
равны 4,4 млн руб., а потенциал его жизни при 
средней продолжительности 70 лет будет равен:

ПЖЧ21 = 13,2 млн руб.

Таким образом, при единой стоимости жизни 
человека в государстве с учетом возраста че-
ловека меняется сумма фактических затрат на 
его воспроизводство и потенциал предстоящей 
жизни. Так например, у детей — низкие факти-
ческие затраты при очень высоком потенциале, а 

у людей пенсионного возраста при высоких фак-
тических затратах, произведенных за всю жизнь 
уже низкий потенциал.

Модуль II. Оценка цены жизни человека. 
Цена жизни человека, как отмечалось выше — 
это денежная сумма, аккумулированная обще-
ством (государством, работодателем, страховой 
организацией), необходимая для поддержания 
воспроизводства, обеспечения безопасности, 
компенсации в случае гибели (смерти) с учетом 
характера рисков жизни и здоровья. Другими 
словами, это плата за риски, которым человек 
подвергается в процессе своей жизнедеятель-
ности. 

Такое осмысление позволяет нам к раскры-
тию экономической сущности дефиниции «цена 
человеческой жизни» применить методологи-
ческие подходы, используемые в страховании. 
Для этих целей сформируем методический ап-
парат.

Объект оценки — это жизнь человека и его 
имущественные интересы, связанные с дожи-
тием, смертью, причинением вреда жизни и здо-
ровью.

Стоимость жизни человека (страховая сумма) 
— денежная сумма, исходя из которой опреде-
ляется цена жизни (страховая премия) и размер 
компенсаций (страховое обеспечение) в случае 
гибели (смерти) или причинения вреда жизни и 
здоровью человека.

При расчете цены человеческой жизни важ-
но выделить центры ответственности (рис. 2). 
Центрами ответственности назовем субъек-
тов, которые ответственны за воспроизводство 
и обеспечение безопасности жизни и здоровья 
граждан в соответствии с законодательством РФ. 

Центры ответственности в рамках существу-
ющей системы страхования за счет страховых 
взносов участвуют в формировании целевых де-

Рис. 2. Центры ответственности цены жизни 
человека
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Рис. 3. Формы организации обеспечения страхования жизни и здоровья граждан в РФ

Таблица 4
Демографические показатели для оценки цены жизни человека

Показатель Единицы измерения Условные обозна-
чения Расчет

Численность населения в возрасте x чел. lx чел./ 100000
Число умирающих при переходе от 
возраста х к возрасту х + 1 чел. dx dx = lx ´ qx

Число доживающих до х лет чел. lx + 1 lx + 1 = lx ´ (1 – qx)

Коэффициент смертности (дожития) ед. К

Число человеко-лет в возрасте х и 
старше чел. Tx

Tx = lx + lx + 1 + l,
x = 0, 1, …, w.

Средняя продолжительность пред-
стоящей жизни лет  

 

нежных фондов, направляемых на обеспечение 
социальных гарантий и поддержания жизни и 
здоровья населения (рис. 3).

Цена жизни человека определяется с приме-
нением актуарных расчетов с учетом факторов, 
влияющих на оценку рисков жизни и здоровья 
человека в процессе его жизнедеятельности. 
Среди них выделим:

—	возраст индивидуума;
—	пол;
—	демографические показатели (числен-

ность населения, смертность, продолжитель-
ность жизни);

—	вид деятельности (профессия);
—	условия труда;
—	регион проживания.

В таблице 4 приводятся актуарные расчеты 
для оценки цены жизни человека, проведенные 
с применением демографической статистики по 
итогам последней переписи населения.

Высокую степень значимости при проведе-
нии актуарных расчетов при оценке цены жизни 
имеют вероятностные характеристики наступ-
ления несчастных случаев в процессе жизнеде-
ятельности (4):

                       (4)

где P(A) — вероятность наступления несчас-
тного случая; M — количество несчастных слу-
чаев за определенный период (год); N — сово-
купность людей.
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Кроме того, для оценки цены жизни человека 
существенное значение имеет вид деятельности, 
в зависимости от степени риска могут приме-
няться повышающие коэффициенты (табл. 5).

Далее в качестве оценочных коэффициентов 
для оценки рисков жизни и здоровья населения 
предлагается ввести показатели качества жизни 
в зависимости от региона проживания человека. 
В этих целях воспользуемся «Комплексной ме-
тодикой диагностики качества жизни в регионе», 
разработанной коллективом авторов Центра эко-
номической безопасности Института экономики 

Уральского отделения РАН [12]. В основе данной 
методики лежит метод индикативного анализа. 
Состав индикаторов качества жизни территорий 
регионального уровня формируется по восьми 
индикативным уровням, отражающим ту или 
иную характеристику категории качество жизни:

1.	 Качество населения.
2.	 Занятость населения.
3.	 Уровень жизни населения.
4.	 Условия жизни населения.
5.	 Приемлемость для проживания окружаю-

щей природной среды.

Таблица 5
Показатели профессиональных классов для оценки цены жизни человека [15]

Группы 
риска Перечень отраслей экономики и профессий Коэффициент 

риска (К1)

1 группа 
риска

Работники, занятые интеллектуальным трудом, работники, занятые в следую-
щих отраслях:
Здравоохранение (кроме работников, относящихся к группе 2); социальное 
обеспечение, наука, образование, культура и искусство, печать, СМИ (кроме 
журналистов, работающих в горячих точках), а также дети в возрасте от 1 года 
до 12 лет; работники, занятые в следующих отраслях: электроэнергетика, пище-
вая промышленность, работники коммунального хозяйства, сферы бытового 
обслуживания, торговля

1

2 группа 
риска

Работники, занятые в следующих отраслях:
Сельское хозяйство (кроме механизаторов и операторов сельскохозяйственной 
техники). 
Электрики, грузчики, работники кустарных промыслов, врачи бригад неотлож-
ной медицинской помощи, слесари, токари, рабочие отделочных работ.
Здравоохранение: хирурги, врачи скорой помощи.
Руководители предприятий, организаций в должности директора, заместителя 
директора, финансового менеджера (главного бухгалтера).
Спортивные тренеры

1,2

3 группа 
риска

Работники, занятые в следующих отраслях:
городской транспорт, шоссейное хозяйство, дорожные работы, легкая про-
мышленность, лесное хозяйство, ремонт машин и оборудования, транспортно-
экспедиционные работы, охота, пушной промысел и разведение дичи, рыбо-
ловство.
Работники строительных профессий, кроме относящихся к группе 2, водолаз-
ные работы, работники охранных предприятий, телохранители, работники 
речного транспорта.
Профессиональные танцоры, артисты цирка

1,5

4 группа 
риска

Работники, занятые в следующих отраслях:
нефтедобывающая промышленность, лесохимическая промышленность, цел-
люлозно-бумажная промышленность, газовая промышленность, работники 
морского транспорта и гражданской авиации, строители-монтажники строи-
тельных конструкций, работники, занятые на производстве и хранении взрыв-
чатых веществ, газоэлектросварщики, рабочие железобетонных и кирпичных 
производств, рабочие литейного и стекольного производства

1,8

5 группа 
риска

Работники, занятые в следующих отраслях:
химическая промышленность, промышленность строительных материалов, 
черная металлургия, открытая добыча руд, добыча угля открытым способом, 
машиностроение и металлообработка, горнорабочие, рабочие, занимающиеся 
обжигом руд, обогащением угля и руд

2,0
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6.	 Безопасность личности.
7.	 Детерминанты внутренней и внешней 

миграции населения.
8.	 Социальное обеспечение и обслуживание 

населения. 
Определены классификационные признаки, 

на основании которых все субъекты РФ группи-
руются в сходные группы по значениям поро-
говых уровней по каждому из индикаторов ка-
чества жизни населения. В качестве основных 
классификационных признаков, на основании 
которых районируются пороговые значения по 
различным индикаторам качества жизни населе-
ния, выделяются следующие: 

1.	 Численность, возрастной состав и плот-
ность населения территории.

2.	 Уровень демографической устойчивости 
территории.

3.	 Уровень производственного потенциала, 
степень развития промышленного производства 
и его структура.

4.	 Степень освоенности территории и кли-
матические условия.

5.	 Уровень доходов населения.
6.	 Географическое положение территории по 

отношению к государствам СНГ и Китаю [12, 
с. 54].

Все регионы РФ сформированы в восемь 
итоговых групп по совокупности всех призна-
ков, проранжированы в порядке возрастания 
коэффициентов (группа 1 регионов соответс-
твует минимальному значению коэффициентов 
оценки качества жизни, группа 8 — максималь-
ному). 

Алгоритм расчета цены жизни человека пред-
ставляет собой сложение трех базовых ставок с 
применением поправочных коэффициентов (5):

—	базовая ставка на дожитие Т(дожитие);
—	базовая ставка на случай смерти Т(смерть);
—	базовая ставка от несчастного случая и ин-

валидности Т(н. сл.).

ЦЖ = ЦСЖ ´ (Т(дожитие) + Т(смерть) + Т(н.сл.)) ´
´ К1 ´ К2,                            (5)

где К1 — коэффициент риска профессиональ-
ного класса; К2 — коэффициент риска в зависи-
мости от региона проживания.

Цена жизни человека рассчитывается на оп-
ределенную дату, для определенного возраста, 
как для отдельного человека, так и для некото-
рой популяции людей, объединенных схожими 
условиями проживания.

Модуль III. Оценка ценности жизни чело-
века. Ценность человеческой жизни, как упоми-
налось ранее, понятие морально-этическое, име-
ющее под собой субъективную оценку каждого 
индивидуума. 

Ценность, как характеристика предмета, 
обозначает признание его значимости, при ха-
рактеристике человека это будет определять его 
уникальные способности и наивысшие дости-
жения перед обществом. Ценность жизни че-
ловека будет увеличивать его стоимость и цену, 
проявляясь через систему повышающих коэф-
фициентов. В данном случае, центрами ответс-
твенности является либо сам человек, либо ра-
ботодатель, заинтересованный в привлечении 
работника с более высоким уровнем професси-
онализма, выдающимися качествами или уни-
кальными возможностями, например: 

—	творческие профессии (актеры, худож-
ники, писатели, поэты и т. п.);

—	выдающиеся ученые;
—	выдающиеся спортсмены и т. п.
Подводя итог, отметим, что при определении 

экономической оценки жизни человека базовой 
величиной является ее стоимость, цена и цен-
ность являются категориями производными, оп-
ределяются в зависимости от ряда факторов. 

Стоимость человеческой жизни, по существу 
— показатель социально-экономического раз-
вития, его можно рекомендовать органам госу-
дарственной власти (так же как и ВВП на душу 
населения), для мониторинга, планирования и 
прогнозирования уровня социально-экономи-
ческого развития экономики страны. Низкая сто-
имость жизни гражданина означает ее неудов-
летворительное качество, следовательно, низ-
кий уровень жизни в стране. Большинство ис-
следований показывают, что чем богаче страна, 
тем выше она оценивает жизнь своих граждан. 
В табл. 7 приводятся результаты расчетов экс-
пертов ООО «Росгосстрах» с использованием 
самого распространенного подхода, где эконо-

Таблица 6
Показатели типологии регионов для оценки цены 

жизни человека (К2)
Номер 

группы ре-
гиона

Коэффи-
циент

Номер 
группы ре-

гиона

Коэффи-
циент

Группа 1 3,0 Группа 5 1,6
Группа 2 2,5 Группа 6 1,5
Группа 3 2,0 Группа 7 1,4

Группа 4 1,8 Группа 8 1,2
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мический эквивалент стоимости жизни в шесть 
раз превышает дисконтированный доход, кото-
рый человек мог бы заработать за всю жизнь. 
Расчеты производились для средней годовой за-
работной платы в стране, дисконтированной на 
20 лет.

Стоимость жизни россиянина экспертами по 
данной методике оценивается в размере 195, 2 
тыс. долл. (5,856 млн руб.). 

Подводя итог, отметим, что применение гно-
сеологического подхода при проведении сто-
имостной оценки жизни человека позволило 
нам оценить значимость каждого человека в 
обществе в различные периоды его жизни. 
Стоимостная оценка человека является динами-
ческим процессом, находится в постоянном дви-
жении, реагирует на изменение макроэкономи-
ческих показателей экономики:

—	уровня доходов населения;
—	уровня социального обеспечения;
—	уровня пенсионного обеспечения;
—	уровня прожиточного минимума.
Сохранение системного затратного подхода 

при оценке рисков жизни и здоровью населения 
позволит государству использовать стоимост-
ную оценку жизни человека для определения 
адекватных справедливых социальных платежей 
и компенсационных выплат. Кроме того, оценка 
рисков при определении цены жизни человека 
дает возможность государству расставить при-
оритеты при определении центров ответствен-
ности, обеспечивая безопасность населения в 
общественно-производственном процессе.
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Развитие инновационной кооперации как условие 
трансформации структуры субъектов собственности

С. В. Мокичев, С. Д. Мокичев

В статье на основе анализа трансформации 
структуры собственности в условиях модер-
низации экономики авторы выделили основные 
признаки инновационной кооперации в процессе 
сетевой организации субъектов собственности. 
Авторами показано, что инновационная эконо-
мика обладает диверсифицированной, гибкой, 
зачастую сетевой структурой, которая обес-
печивает взаимодействие между субъектами 
собственности.

Обеспечение становления инновационной 
экономики требует эффективной совместной 
деятельности различных субъектов собствен-
ности, основанной на максимальной согласован-
ности их интересов. Экономическую модель се-
тевого альянса субъектов собственности можно 
рассматривать как исходную точку совмести-
мости принципа методологического индивидуа-
лизма с существованием групповых интересов. 
Опираясь на ряд новых научных направлений, 
отличающихся своей «экономической социоди-
намикой» [5], и появление масштабного иссле-
дования групповых интересов [12], мы видим 
в развитии инновационной кооперации новый 
поворот в возможности совместимости методо-
логического индивидуализма с существованием 
интересов группы. Инновационная кооперация 
субъектов собственности по-новому ставит про-

блему интересов, исходя из сетевого характера 
протекающих изменений и становления сетевых 
подходов к трансформации структуры субъектов 
собственности.

Теория развития инновационной коопера-
ции неразрывно связана с концепцией сетевого 
альянса субъектов собственности, сформиро-
вавшейся в конце ХХ в. в работах С. Берковица, 
С. Вассермана, Б. Веллмана, Р. Камани, С. Кляй- 
на, Б. Когута, Д. Ноука, П. Маредена, Д. Гиса, 
О. Уильямсона, К. Фауста, Л. Фримана (См. не-
пример, [24, 25]). Консолидация фирменных свя-
зей является следствием усложнения современ-
ных способов хозяйствования и поиска принци-
пиально новых форм организации межкорпо-
ративных взаимодействий. Многовариантность 
сетей сотрудничества предполагает четкую 
концептуализацию сетевой инновационной коо-
перации и процесса трансформации структуры 
субъектов собственности.

В отечественной экономической литера-
туре интерес к данной проблеме нашел отра-
жение в работах С. Авдашевой, В. Дементьева, 
И. Добролюбова, Т. В. Долгопятовой, И. Чур-
кова, Г. Клейнера, Е. Попова, Я. Паппэ, В. Си-
моновой, О. Третьяка и др.

В последние годы стали появляться статьи и 
монографии отечественных ученых-экономис-
тов, которые активно изучают проблемы инно-




