
38

ж
у

р
н

а
л

 э
к

о
н

о
м

и
ч

ес
к

о
й

 т
ео

р
и

и
 №

3/
20

13

политэкономия

12. Конт О. Дух позитивной философии. Слово о положительном мышлении : пер. с фр. / Предисл. М. М. Ко-
валевского; изд. 2-е — М.: Книжный дом «ЛИБРОКОМ», 2011. — 80 с.

13. Менделеев Д. И. К познанию России // Менделеев Д. И. Сочинения. Т. ХII. — М.-Л.: Издательство Академии 
наук СССР, 1952.

14. Мизес Людвиг фон. Человеческая деятельность. Трактат по экономической теории : пер. с 3-го испр. англ. 
изд. А.В. Куряева. М.: ОАО «НПО «Экономика», 2000. — 878 с.

15. Милль Дж. С. Основы политической экономии с некоторыми приложениями к социальной философии. — 
М.: Эксмо, 2007. — 1040 с.

16. Михайловский Н. К. Что такое прогресс? // Михайловский Н.К. Избранные труды / Сост. автор вступ. ст. и 
коммент. В. В. Блохин. — М.: Российская политическая энциклопедия (РОССПЭН), 2010. — 664 с.

17. Норт Д. Понимание процесса экономических изменений / Пер. с англ. К. Мартынова, Н. Эдельмана; Гос. 
ун-т — Высшая школа экономики. — М.: Изд. дом гос. ун-та — Высшей школы экономики, 2010. — 256 с. 

18. Остром Э. Управляющая общим. Эволюция институтов коллективной деятельности : пер. с англ. — М.: 
Мысль; ИРИСЭН, 2011. — 447 с.

19. Печчеи А. Человеческие качества / Пер. с англ. О. В. Захаровой; общ. ред. и вступ. ст. акад. Л. М. Гвишиани; 
изд. 2-е. — М.: Прогресс, 1985. — 312 с. 

20. Попов Е. В., Власов М. В. Институты миниэкономики знаний. — М.: Academia, 2009. — 288 с.
21. Посников А. С. Общинное землевладение. Вып. 1-2. — Ярославль: Тип. Г. В. Фальк, 1875-1877. 
22. Сен Амартия. Развитие как свобода : пер. с англ. под ред. и послесл. Р. М. Нуреева. — М.: Новое издательство, 

2004. — 432 с.
23. Смит А. Исследование о природе и причинах богатства народов : Пер. с англ. / Предисл. В. С. Афанасьева. 

— М.: Эксмо, 2007. — 960 с.
24. Стиглиц Дж. Е. Крутое пике. Америка и новый экономический порядок после глобального кризиса / Пер. с 

англ. В. Лопатка. — М.: Эксмо, 2011. — 512 с.
25. Суховей А. Ф., Голова И. М. Инновационные возможности как ресурс социально-экономических преобразо-

ваний в РФ // Журнал экономической теории. — 2012. — № 2. — С. 35-47.
26. Чупров А. И. Знание и народное богатство // Чупров А. И. Россия вчера и завтра. Статьи. Речи. Воспоминания. 

— М.: Русскiй мiръ, 2009. — 528 с. 
27. Чупров А. И. Курс политической экономии. — М., 1918.
28. Швейцария введет строгий контроль за доходами топ-менедежров // Финмаркет. [Электронный ресурс]. 

URL: http://www.finmarket.ru/z/nws/news.asp?id=3248772 (дата обращения 25 марта 2013 г.).
29. Швейцария хочет ограничить доходы топ-менеджеров // Вести. Экономика. [Электронный ресурс]. URL: 

http://www.vestifinance.ru/articles/24237 (дата обращения 25 марта 2013 г.).
30. Эрхард Л. Благосостояние для всех [репринт. Воспроизведение]: пер. с нем. / Авт. предисл. Б. Б. Багаряцкий, 

В Г. Гребенников. — М.: Начала-Пресс, 1991. — 336 с.
31. Юм Д. Исследование о человеческом познании. — М.: «Канон+» РООИ «Реабилитация», 2009. — 525 с.

УДК 330.101
Ключевые слова: скоординированное и социально ориентированное развитие экономики, интеллектуализация людей, 
экономическое поведение, эгоизация и социализация отношений, интеллектуально развитое сообщество, интегративная 
экономика

Методология анализа инфляции в курсе экономической теории 

В. В. Ильяшенко

В статье рассматриваются методологические проблемы инфляции, возникающие в про-
цессе изучения курса экономической теории. Различаются сущность и форма проявления инфля-
ции. Характеризуются типы инфляции. Вводится понятие «внешнеэкономическая инфляция». 
Выделяются макроэкономические и микроэкономические факторы инфляции. Показывается про-
тиворечивость причин и антиинфляционных мер при разных типах инфляции.

Инфляция — одна из ключевых проблем 
современной экономики, препятствующих 
достижению макроэкономической стабилиза-
ции. В связи с этим изучение сущности и при-

чин инфляционных процессов, их влияния на 
развитие экономики и методов борьбы с ин-
фляцией в современных условиях приобретает 
особое теоретическое и практическое значе-
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ние. Целью учебного курса экономической те-
ории является формирование у студентов зна-
ния об инфляции как процессе, обусловленном 
противоречивыми факторами и оказывающем 
всестороннее влияние на экономику. 

В учебной экономической литературе встре-
чаются различные определения инфляции. Во 
многих учебниках связывают данное понятие с 
ростом цен. Например, К. Макконнелл и С. Брю 
приводят следующее определение: «Инфляция 
— это повышение общего уровня цен» [4, 
с. 163]. Н. Мэнкью пишет: «Увеличение общего 
уровня цен называется инфляцией» [7, с. 604]. 
П. Самуэльсон, В. Нордхауз отмечают: «Под 
инфляцией мы понимаем повышение общего 
уровня цен» [10, с. 612]. С. Фишер, Р. Дорнбуш, 
Р. Шмалензи также определяют инфляцию 
как «рост совокупного уровня цен» [15, с. 420]. 
Аналогичной точки зрения придерживаются 
И. Станковская и И. Стрелец: «Инфляция — это 
рост общего уровня цен в стране» [12, с. 287]. 
Дж. Сакс и Ф. Ларрен определяют инфляцию 
как «процентное изменение уровня цен», ана-
лизируя процесс их повышения [9, с. 364]. Во 
всех приведенных определениях подчеркива-
ется, что инфляция означает повышение об-
щего уровня цен в экономике, а не рост цен на 
отдельные товары, поскольку последний мо-
жет сопровождаться снижением цен на дру-
гие блага. А. Селищев дает следующее опреде-
ление: «Инфляция — это явление устойчивого 
повышения общего уровня цен либо возник-
новение такого устойчивого повышения при 
ликвидации административного контроля над 
ценами», подчеркивая устойчивый характер 
роста цен и возможность в процессе инфляции 
как действительного, так и потенциального 
увеличения цен [11, с. 255]. Аналогичной по-
зиции придерживается Н. Кутепова, определяя 
инфляцию как процесс «устойчивого повыше-
ния общего уровня цен» [5, с. 421].

Другие экономисты связывают сущность 
инфляции с покупательной способностью де-
нег, которыми располагают субъекты эконо-
мики. Так, Л. Мизес дает следующее опреде-
ление инфляции: «Термин „инфляция” при-
меняется для обозначения тех изменений под 
действием денежных факторов, которые при-
вели к падению покупательной способности, 
а термин „дефляция” — для обозначения тех 
изменений под действием денежных факто-
ров, которые привели к росту покупательной 
способности» [6, с. 395]. П. Хейне подчерки-
вает: «Суть инфляции — падение ценности или 
покупательной способности денег» [17, с. 483]. 
С. Бартенев также полагает, что «инфляция — 

это обесценение денег, снижение их покупа-
тельной способности» [19, с. 244]. Однако если 
Хейне добавляет, что «инфляция — это повы-
шение денежных цен на блага» [17, с. 483], то 
Бартенев считает, что рост цен в результате 
ухудшения условий добычи топливно-сырь-
евых ресурсов и изменения общественных 
потребностей носит «не инфляционный, а в 
определенной мере логичный, оправданный 
рост цен на отдельные товары» [19, с. 244]. С 
точкой зрения Бартенева трудно согласиться, 
так как сокращение запасов полезных ископа-
емых и ухудшение условий их добычи служат 
объективной основой для роста затрат на до-
бычу природных ресурсов, увеличения цен на 
них, последующего роста издержек производ-
ства на всех предприятиях и развития инфля-
ции. Изменение общественных потребностей 
влияет на увеличение разрыва между совокуп-
ным спросом и предложением в экономике, 
что также отражает инфляционные процессы. 
Кроме того, данный подход свидетельствует о 
невозможности использования индексов цен 
для установления уровня инфляции.

Очевидно, что в определении инфляции 
должны быть представлены обе ее важнейшие 
черты, которые отражают сущность и форму 
проявления данного процесса. В частности, 
М. Сафрончук характеризует инфляцию как 
«повышение общего уровня цен, сопровожда-
ющееся обесценением денежной единицы» 
[3, с. 511]. М. Сорокина и С. Цветкова также 
рассматривают инфляцию как «процесс обес-
ценения денег и, соответственно, роста цен, 
происходящий в результате переполнения ка-
налов обращения денежной массой сверх не-
обходимой для товарооборота» [20, с. 343–344]. 
Однако и рост общего уровня цен, и обесцене-
ние денежной единицы рассматриваются ав-
торами только как параллельно протекающие 
процессы. Кроме того, характеризуя понятие 
«инфляция», Сафрончук подчеркивает, во-
преки собственному определению, что повы-
шение цен, связанное с экономическими ци-
клами, не является инфляцией. М. Сорокина 
и С. Цветкова также полагают, что не является 
признаком инфляции рост цен, который был 
вызван ухудшением условий добычи сырья 
или циклическими колебаниями экономиче-
ской конъюнктуры. С этим нельзя согласиться, 
поскольку, по мнению известного экономиста 
Э. Хансена, «экономический цикл представ-
ляет собой колебание (1) занятости, (2) объ-
ема продукции и (3) уровня цен» [2, с. 204]. 
Поскольку циклическое развитие имманентно 
любой экономической системе, то изменение 



40
ж

у
р

н
а

л
 э

к
о

н
о

м
и

ч
ес

к
о

й
 т

ео
р

и
и

 №
3/

20
13

политэкономия

общего уровня цен неизбежно происходит в 
рамках той или иной фазы экономического 
цикла в результате возникновения конкретных 
причин. Уровень цен выступает «как следствие 
условий, лежащих в основе данного состояния 
деловой активности» [2, с. 256]. Поэтому и ин-
фляция существует не за пределами экономи-
ческого цикла, а внутри него, в связи с теми 
изменениями, которые характеризуют те или 
иные фазы циклического развития. 

По нашему мнению, в своей сущности ин-
фляция означает снижение покупательной 
способности денег, а ее внешним проявлением 
в экономике служит повышение общего уровня 
цен. Таким образом, инфляция — процесс сни-
жения покупательной способности денег, про-
являющийся в повышении общего уровня цен 
в экономике.

Развитие инфляционных процессов связано 
со многими факторами, которые в различных 
экономических условиях проявляются по-раз-
ному и могут действовать в противоположных 
направлениях. Поэтому приведение факто-
ров и причин инфляции единым списком вне 
связи с типами инфляции, как это встречается 
в учебной литературе по экономической тео-
рии и макроэкономике, представляется теоре-
тически необоснованным и практически неце-
лесообразным. Особенности действия различ-
ных причин во многом определяются типом 
инфляции, преобладающим в той или иной 
стране в конкретной экономической ситуации. 
Так, снижение процентной ставки или умень-
шение налогов могут служить в определенных 
условиях причинами инфляции спроса, но в 
иной экономической ситуации способствовать 
преодолению инфляции издержек, которая 
преобладает.

Главным классификационным признаком, 
определяющим типы инфляции, служат фак-
торы, от них зависят механизм действия ин-
фляции и антиинфляционные меры. В соответ-
ствии с этим признаком в учебной литературе, 
как правило, различают два типа: инфляцию 
спроса и инфляцию издержек. В некоторых 
случаях выделяют также импортированную, 
или импортируемую инфляцию [13, с. 149; 18, 
с. 208-209]. 

Мы полагаем, что выделения двух типов 
инфляции — спроса и издержек — достаточно 
при анализе теоретической модели закры-
той экономики. При анализе открытой эконо-
мики можно выделить третий тип инфляции — 
внешнеэкономическую инфляцию. 

Инфляция спроса (demand-pullinflation) раз-
вивается вследствие увеличения совокупного 

спроса (совокупных расходов). Она имеет мо-
нетарный характер и связана с ростом пред-
ложения денег. Теоретически ее механизм 
отражает монетаристский подход к анализу 
инфляционных процессов. Монетаристская 
теория рассматривает инфляцию как чисто 
денежное явление, связанное с увеличением 
предложения денег в экономике. Она основана 
на количественной теории денег и уравнении 
обмена, связываемого с именем американ-
ского экономиста И. Фишера, который в ра-
боте «Покупательная сила денег» (1911) проа-
нализировал связь между предложением денег 
и расходами на покупку товаров и услуг. Сам 
Фишер в данной работе отмечает, что «алге-
браическое изложение уравнения обмена было 
дано Симоном Ньюкомбом в его талантливом, 
но недооцененном труде «Principiles of Political 
economy» [14, с. 21]. Однако уравнение обмена, 
которое служит исходным звеном в монета-
ристской концепции инфляции, трактуется од-
носторонне, имеет недостатки и небезупречно 
в связи с особенностями современной эконо-
мической системы.

Уравнение обмена в указанной работе 
Фишера имеет следующий вид:

MV = å pQ, 

где M — среднее количество денег, находя-
щихся в обращении в данном обществе; V — 
скорость обращения денег; p — средняя цена 
блага; Q — его купленное количество.

В современной учебной экономической ли-
тературе обычно приводят уравнение обмена в 
следующем виде [1, с. 135; 3, с. 426; 5, с. 241]: 

MV = PY, 

где Р — уровень цен (индекс цен); Y — коли-
чество произведенной продукции (реальный 
ВВП).

Уравнение обмена Фишера отражает взаи-
мосвязь между денежной и товарной массой. 
В связи с уравнением обмена он отмечал, что 
«уровень цен зависит только от трех причин: 1) 
от количества денег в обращении, 2) от скоро-
сти их обращения (или от среднего количества 
переходов денег в обмен на блага в течение 
года) и 3) от объема торговли (или от суммы 
благ, купленных на деньги)» [14, с. 18]. При не-
изменных скорости обращения денег и объеме 
торговли уровень цен зависит от увеличения 
количества денег в обращении.

Однако из уравнения обмена не вытекает, 
что уровень цен изменяется строго пропор-
ционально увеличению денежной массы. Хотя 
И. Фишер и подчеркивает: «Главное заклю-
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чение нашего предыдущего исследования со-
стоит в том, что увеличение количества денег, 
при прочих равных условиях, вызывает про-
порциональное повышение уровня цен» [14, 
с. 135], но, во-первых, эта пропорциональность 
невозможна в силу того, что денежная масса М 
не отражает количество денег, которое будет 
потрачено на покупку произведенной в дан-
ном периоде продукции, во-вторых, «прочие 
условия» постоянно изменяются. Сам Фишер 
называл еще две причины, влияющие на уро-
вень цен: изменение скорости обращения де-
нег и объема торговли [14, с. 18], и характери-
зовал факторы, от которых зависит их дейст-
вие. В частности, на скорость обращения денег, 
по его мнению, влияют сбережения и накопле-
ния, существующая в обществе система плате-
жей [14, с. 48]. Что касается объемов торговли, 
от которых обратно пропорционально зависит 
уровень цен, то они вообще непосредственно 
не зависят от денежной массы. Фишер писал, 
что «размеры торговли зависят почти всецело 
от других факторов, а не от количества денеж-
ных знаков, так что увеличение количества по-
следних не может, даже временно, очень зна-
чительно увеличить торговлю» [14, с. 61]. Эти 
факторы «весьма многочисленны и имеют 
преимущественно технический характер» [14, 
с. 61]. Фишер выделял три группы факторов, 
определяющих объем торговли: 1) факторы, 
действующие на стороне производства (гео-
графические различия в природных ресурсах, 
разделение труда, знание техники производ-
ства, накопление капитала); 2) факторы, дей-
ствующие на стороне потребления (развитие 
и разнообразие человеческих потребностей); 
факторы, связывающие производство и потре-
бление (легкость транспорта, относительная 
свобода торговли, характер денежной и бан-
ковской систем, доверие в деловой сфере [14, 
с. 61]. 

Инфляцию связывают не только с причи-
нами, вызывающими увеличение совокуп-
ного спроса, но и с факторами, влияющими 
на рост средних издержек производства и, 
следовательно, на сокращение совокупного 
предложения. Увеличение издержек на еди-
ницу продукции ведет к сокращению прибыли, 
снижению объемов производства и создает 
объективную основу для роста цены единицы 
продукции. Когда данный процесс охватывает 
не отдельные субъекты микроэкономики, а 
распространяется на многие или на все хо-
зяйствующие звенья и становится макроэко-
номическим, развивается инфляция издержек 
(cost-pushinflation). В учебной литературе ее ча-

сто называют «инфляция предложения» (см., 
например: [10, с. 623; 12, с. 292; 13, с. 256; 20, 
с. 353]). Однако теоретически такое определе-
ние нам представляется необоснованным, так 
как противоречит этимологии слова «инфля-
ция». Как известно, данный термин в пере-
воде с латинского (inflatio) буквально означает 
«вздутие». При инфляции издержек происхо-
дит именно увеличение средних издержек и, 
как будет показано ниже, предельных издер-
жек, а совокупное предложение, напротив, со-
кращается. 

Сторонники монетаристской теории нега-
тивно относятся к теории инфляции издержек, 
полагая, что определяющим фактором инфля-
ционных процессов служит рост предложения 
денег. Однако с позиции маржиналистской 
микроэкономической теории существует не-
посредственное влияние динамики издержек 
производства, и прежде всего предельных из-
держек, на уровень цен в экономике.

Общий уровень цен, отражающий темп ин-
фляции, является результатом совокупного из-
менения рыночных цен на индивидуальных 
рынках товаров и услуг, т. е. на микроэкономи-
ческом уровне.

В микроэкономике при анализе экономи-
ческого поведения фирмы в условиях совер-
шенной и несовершенной конкуренции рас-
сматриваются два экономических принципа, 
позволяющих фирме выбрать оптимальный 
объем производства, обеспечивающий мак-
симальную валовую прибыль. Один из этих 
принципов основан на сравнении предель-
ной выручки (предельного дохода) и пре-
дельных издержек и использовании правила 
MR = MC для определения оптимального вы-
бора. Рассмотрим теорию ценообразования на 
микроэкономическом уровне с учетом данного 
подхода. 

Положение равновесия совершенно кон-
курентной фирмы и конкурентной отрасли в 
краткосрочном периоде показано на рис. 1.

В условиях совершенной конкуренции ры-
ночная цена на отраслевом рынке определя-
ется как результат установления соответствия 
между объемами рыночного спроса D и ры-
ночного предложения S (рис. 1б). Для каждой 
фирмы эта равновесная цена является задан-
ной, по которой она вынуждена продавать лю-
бое количество продукции. Однако это не оз-
начает, что уровень рыночной цены не зависит 
от издержек фирм. В условиях совершенной 
конкуренции графиком предложения фирмы 
является отрезок кривой предельных издержек 
МС выше точки минимума средних перемен-
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ных издержек AVC (рис. 1а). Соответственно, 
построение кривой рыночного предложения S 
осуществляется путем суммирования по гори-
зонтали отрезков графиков предельных издер-
жек фирм (рис. 1б). Таким образом, рыночное 
предложение в совершенно конкурентной от-
расли непосредственно зависит от предельных 
издержек фирм. Поэтому и рыночная цена, ко-
торая является результатом взаимодействия 
рыночного спроса и предложения, тоже зави-
сит от предельных издержек предприятий. 

В положении долгосрочного равновесия 
равны друг другу цена, предельный доход, пре-
дельные издержки и минимальные средние ва-
ловые издержки типичных фирм совершенно 
конкурентной отрасли: MR(P) = MC = minATC, 
что также подтверждает зависимость рыноч-
ной цены от предельных и средних издер-
жек производства. Дж. Робинсон отмечала: 
«Правило, в соответствии с которым цена об-
условлена предельными издержками, оди-
наково справедливо как для краткосрочного 
периода, когда величина производственных 
мощностей постоянна, так и для квазидолгос-
рочного периода, когда она может изменяться» 
[8, с. 89].

Положение равновесия фирмы в условиях 
несовершенной конкуренции показано на ри-
сунке 2.

Согласно правилу MR = MC, фирма для полу-
чения максимальной прибыли должна выбрать 
объем выпуска Qо и цену Ро. Таким образом, 
и в случае несовершенной конкуренции от ве-
личины предельных издержек зависит уровень 
цены, которую назначит фирма.

В результате проведенного анализа можно 
сделать следующие выводы.

1.	В условиях как совершенной, так и несо-
вершенной конкуренции уровень рыночной 
цены продукции зависит от предельных издер-
жек фирм.

2.	Уровень инфляции связан с экономи-
ческим поведением фирм на микроуровне и 
определяется, наряду с другими факторами, 
величиной предельных издержек предприя-
тий. Поэтому инфляцию издержек следует свя-
зывать с ростом не только средних, но и пре-
дельных издержек предприятий.

3.	Инфляция издержек имеет теоретиче-
ское обоснование и не может быть проигнори-
рована в экономическом анализе. Отрицание 
инфляции издержек равнозначно отрицанию 

а) отдельная фирма                                                                              б) отрасль
Рис. 1. Положение равновесия совершенно конкурентной фирмы в случае максимизации прибыли (а) и 

конкурентной отрасли (б) в краткосрочном периоде

Рис. 2. Определение фирмой оптимального объема 
производства и цены в условиях несовершенной 

конкуренции
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роли предложения в установлении рыночной 
цены. 

В открытой экономике на инфляцию воз-
действуют факторы, связанные с внешнеэко-
номическими отношениями страны, которые 
могут существенно влиять и на инфляцию 
спроса, и на инфляцию издержек. В связи с 
этим в некоторых классификациях выделяют 
импортированную инфляцию, которую связы-
вают с курсом национальной валюты данной 
страны.

Если курс валюты является твердым, то по-
вышение цен в других странах ведет в данной 
стране к росту цен на импортные товары и на-
циональные изделия, производство которых 
предполагает использование импортных ма-
териальных ресурсов. В этом случае инфляция 

в других странах влечет за собой развитие ин-
фляционных процессов в данной стране. 

Однако с внешнеэкономическими отноше-
ниями может быть связана не только инфля-
ция, вызванная повышением цен на импорт-
ные товары в других странах, но и инфляция, 
обусловленная внутренними причинами. Так, 
если в данной стране установлен плаваю-
щий валютный курс и происходит девальва-
ция национальной валюты, то следствием мо-
жет стать развитие инфляции в этой стране. 
Прежде всего, дороже становятся импортные 
товары, даже если за границей цены на них 
не изменились. Выгоднее при прочих рав-
ных условиях становится экспорт продукции, 
что способствует увеличению вывоза товаров 
из данной страны и сокращению их внутрен-

Рис. 3. Классификация типов и факторов инфляции
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него предложения. Для недостаточно развитых 
стран при либеральной внешнеэкономической 
политике снижение курса национальной ва-
люты означает в первую очередь увеличение 
экспорта сырьевых ресурсов, так как продук-
ция обрабатывающей промышленности яв-
ляется неконкурентоспособной на мировом 
рынке. Совокупное предложение материаль-
ных ресурсов уменьшается, что объективно ве-
дет к повышению внутренних цен и развитию 
инфляционных процессов. В этом случае мы не 
можем считать, что инфляция была импорти-
рована из других государств. Ее источники на-
ходятся внутри страны, хотя она и связана с ва-
лютным курсом национальной денежной еди-
ницы и внешнеэкономическими отношени-
ями. Внешнеэкономическая инфляция может 
быть связана и с благоприятной для страны-
экспортера динамикой мировых цен на выво-
зимую продукцию. 

Таким образом, по нашему мнению, внеш-
неэкономическая инфляция может быть как 
импортированной, когда она обусловлена при-
чинами, вызвавшими инфляционные про-
цессы в других странах, и завезена в данную 
страну через подорожавшие в результате этого 
импортные товары, так и внутренней, когда 
она объясняется внутренними причинами, но 
связана с внешнеэкономическими отношени-
ями. Термин «внешнеэкономическая инфля-
ция, вызванная внутренними причинами», 
противоречив, но это — диалектическое про-
тиворечие между содержанием и формой: по 
форме — это внешнеэкономическая инфляция, 
так как она связана с экспортно-импортными 
операциями данной страны; по содержанию — 
внутренняя, поскольку ее исходные причины 
существуют внутри страны, в которой развива-
ются инфляционные процессы.

Взаимосвязь типов и факторов инфляции 
представлена на рис. 3. Как видим, факторы 
внешнеэкономической инфляции действуют 
не автономно, а посредством влияния на со-
вокупный спрос и совокупное предложение в 
экономике данной страны, т. е. через развитие 
инфляции спроса и издержек. 

Рассматривая инфляцию как денежный фе-
номен, представитель монетаристской теории 
М. Фридман отмечал, что не существует жест-
кого механического соотношения между коли-
чеством денег и ценами. В краткосрочном пе-
риоде темпы изменения денежной массы и цен 
могут заметно отличаться из-за влияния дру-
гих факторов, включая фискальную политику. 
Но более важным, по мнению Фридмана, явля-
ется то, что существует временной лаг между 

изменением количества денег в обращении и 
цен, который может составлять до полутора лет 
[16, с. 113–114]. 

По нашему мнению, утверждение моне-
таристов о наличии изменяющегося и доста-
точно продолжительного разрыва во времени 
между увеличением денежной массы и инфля-
цией позволяет практически любое увеличе-
ние темпов роста общего уровня цен в дан-
ном периоде увязывать с повышением темпов 
прироста денежной массы, который произо-
шел в достаточно отдаленном прошлом. При 
инфляции издержек, связанной, например, с 
ростом цен на ресурсы, предоставляемые ес-
тественными монополиями, общий уровень 
цен повышается без значительного времен-
ного лага. В результате объективно за повы-
шением общего уровня цен последует рост де-
нежной массы, который, в свою очередь, может 
способствовать развитию инфляции. Однако в 
данном случае, хотя связь между повышением 
общего уровня цен и увеличением денежной 
массы очевидна, общепризнанная монета-
ристами основная причина инфляции может 
стать ее следствием. По нашему мнению, вре-
менной лаг между изменениями в причинах, 
способствующих развитию инфляции, и непо-
средственным воздействием на темпы инфля-
ции существует, однако он составляет не более 
2-3 месяцев. Понятно, что изменения, которые 
произошли в данный период времени, не мо-
гут не сказаться на дальнейшем развитии эко-
номики как непрерывном процессе, но это яв-
ляется результатом комплексного взаимодей-
ствия многих факторов.

В учебной экономической литературе ин-
фляция рассматривается как макроэкономи-
ческая проблема. В теоретическом отношении 
это определяется рядом причин: 1) ее сущность 
выражается в снижении покупательной спо-
собности денег, а выпуск денег является мо-
нополией государства; 2) система денежного 
обращения функционирует на основе макроэ-
кономических закономерностей; 3) динамика 
общего уровня цен зависит от соотношения со-
вокупного спроса и совокупного предложения 
в экономике; 4) уровень инфляции непосред-
ственно влияет на все макроэкономические 
процессы: экономический рост, безработицу, 
уровень жизни и т. д.; 5) антиинфляционная 
политика является составной частью государ-
ственной экономической политики. Вместе 
с тем функционирование макроэкономики 
представляет собой результат совокупного 
взаимодействия субъектов микроэкономики. В 
реальной экономике на темпы инфляции ока-
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зывают взаимообусловленное влияние как ма-
кро-, так и микроэкономические факторы.

Макроэкономические факторы инфляции 
непосредственно связаны с решениями зако-
нодательных и исполнительных органов го-
сударственной власти. К ним можно отнести 
эмиссию денег, государственные расходы, на-
логообложение, внешнеэкономические связи 
страны. В основном это монетарные фак-
торы, влияющие на инфляцию. Однако они 
действуют не только на макроэкономическом 
уровне. Денежные факторы воздействуют на 
мотивы экономического поведения субъектов 
микроэкономики и, соответственно, на интен-
сивность влияния микроэкономических фак-
торов.

Значение микроэкономических факторов 
прежде всего основывается на самой теории 
инфляции издержек, которая была рассмо-
трена ранее. Микроэкономические факторы 
инфляции связаны с экономическим поведе-
нием субъектов микроэкономики: домашних 
хозяйств и фирм. Их действие зависит от эко-
номической политики государственных орга-
нов и законодательных норм. Однако измене-
ние рыночных цен непосредственно опреде-
ляется взаимодействием различных субъектов 
микроэкономики и связано с их экономиче-
скими интересами. К ним относятся потреби-
тельские расходы домашних хозяйств, инвес-
тиционные расходы фирм, кредиты коммерче-
ских банков, ценовая политика коммерческих 
организаций, монополизация рынков и состо-
яние конкурентной среды, технический уро-
вень производства, валютные операции физи-
ческих и юридических лиц, внешнеэкономиче-
ские связи субъектов микроэкономики, потре-
бительские ожидания. Макроэкономические 
процессы выступают как результат совокуп-
ных изменений на микроуровне, определяе-
мых динамикой издержек, дохода и прибыли 
фирм; доходов и расходов домашних хозяйств; 
спроса и предложения на отдельных товарных 
и ресурсных рынках. На макроуровне при этом 
изменяются совокупные потребительские и 
инвестиционные расходы, соотношение между 
потреблением и сбережением, величина сово-
купного спроса и совокупного предложения, 
что, в конечном итоге, определяет общий уро-
вень цен в экономике. 

Выделение микроэкономических и макро-
экономических факторов инфляционных про-
цессов и характеризующих их показателей 
достаточно условно в силу их взаимосвязи и 
взаимообусловленности. Однако оно имеет 
смысл для анализа инфляционных процессов 

и разработки антиинфляционной политики 
государства, осознания того, что уровень ин-
фляции в значительной степени определяется 
экономическим поведением субъектов микро-
экономики. И микроэкономические, и макро-
экономические факторы влияют и на инфля-
цию спроса, и на инфляцию издержек. Так, от 
потребительских расходов домашних хозяйств 
или инвестиционных расходов фирм, которые 
в основном зависят от экономического пове-
дения субъектов микроэкономики, в значи-
тельной степени зависит совокупный спрос 
и, следовательно, развитие инфляции спроса. 
Вместе с тем степень монополизации товарных 
и ресурсных рынков, состояние конкурентной 
среды в отрасли, средние и предельные издер-
жки производства продукции оказывают пре-
жде всего влияние на инфляцию издержек. На 
макроэкономическом уровне государствен-
ные расходы консолидированного бюджета и 
связанные с этим уровень заработной платы в 
бюджетных организациях и размеры социаль-
ных трансфертных платежей из бюджета непо-
средственно отражаются на инфляции спроса. 
В то же время от эффективности антимоно-
польной политики, регулирования цен на про-
дукцию естественных монополий зависит раз-
витие инфляции издержек.

Антиинфляционные меры реализуются по-
средством проведения соответствующей де-
нежно-кредитной, финансовой, антимоно-
польной, внешнеэкономической и социальной 
политики. При этом они должны осуществ-
ляться в комплексе. В зависимости от конкрет-
ной экономической ситуации, от преоблада-
ющего типа инфляции приоритет может быть 
отдан различным, часто противоположным 
методам и средствам борьбы с инфляцион-
ными процессами. Поэтому характеристика 
антиинфляционных мер, не связанная с типом 
инфляции, которая часто используется в учеб-
ной литературе, по нашему мнению, является 
необоснованной. На практике такая государ-
ственная антиинфляционная политика может 
привести к неэффективности мер борьбы с ин-
фляцией. 

Так, в случае преобладания инфляции 
спроса должны быть приняты меры по огра-
ничению прироста денежной массы в обраще-
нии. С этой целью Центральный банк может 
повысить ставку рефинансирования, норматив 
обязательных резервов, осуществлять продажу 
государственных ценных бумаг. Однако когда 
определяющими являются факторы инфляции 
издержек, для развития производства, более 
полной загрузки производственных мощно-
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стей, роста инвестиций и на этой основе сокра-
щения средних и предельных издержек и уве-
личения совокупного предложения целесоо-
бразно использовать противоположные меры. 
В области финансовой политики при инфля-
ции спроса необходимо стремиться сократить 
дефицит государственного бюджета за счет со-
кращения государственных (прежде всего не-
производительных) расходов, повысить ставки 
налогов. Иная политика эффективна при ин-
фляции издержек.

Эффективная антиинфляционная политика 
в современных условиях невозможна без ис-
пользования государством антимонопольных 
мер. 

Антимонопольная политика не сводится 
только к мерам антимонопольных органов 
по регулированию деятельности монополии 
и олигополии. Она предполагает также совер-
шенствование структуры рынка и принятие 
мер, способствующих развитию конкуренции. 

В работе отмечалось значение предельных 
издержек в формировании цены продукции. 
В то же время величина предельных издержек 
во многом зависит от степени развития кон-
куренции, которая стимулирует научно-тех-
нический прогресс, экономию материальных 
ресурсов. В результате снижаются предельные 
издержки, что отражается на динамике цен и 

уровне инфляции. Задача развития конкурен-
ции представляется не менее важной, чем ре-
гулирование деятельности монополистов, так 
как от ее решения непосредственно зависят 
мотивы экономического поведения хозяйст-
вующих субъектов. Что касается регулирова-
ния деятельности предприятий, занимающих 
доминирующее положение на рынке, то оно 
предполагает использование административ-
ных мер, которые необходимы в определен-
ных условиях, но, при прочих равных условиях, 
всегда менее эффективны по сравнению с теми 
экономическими средствами, которые имма-
нентно определяют поведение хозяйствующих 
субъектов.

Антимонопольные меры, связанные с ре-
гулированием цен на продукцию монополи-
стов, ведут к увеличению спроса на ресурсы, 
потребительские и инвестиционные товары, 
вследствие чего может развиваться инфляция 
спроса. В то же время более низкие цены на ре-
сурсы ведут к снижению издержек производ-
ства и увеличению совокупного предложения, 
что способствует уменьшению темпов инфля-
ции. Поэтому в условиях преобладания инфля-
ции издержек антимонопольная политика слу-
жит одним из основных средств борьбы с раз-
витием инфляционных процессов.
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От отчуждения к социальному укоренению: теоретические  
и прикладные вопросы северного природопользования

А. Н. Пилясов

Рассмотрены мировые достижения последних десятилетий в области изучения ресурсов в об-
щественной собственности и преодоления трагедии общей собственности. Определены основные 
российские школы, разрабатывающие аналогичную тематику. Охарактеризованы основные россий-
ские проблемы, связанные с управлением природными ресурсами в общественной собственности, 
и предложены меры по преодолению отчуждения местных сообществ от ресурсов общественной 
собственности, которые одновременно работают и на повышение эффективности природопользо-
вания. Только подход к изучению развития северных регионов на теоретической платформе управ-
ления ресурсами общей собственности способен обеспечить необходимую широту и глубину пони-
мания явных и скрытых пружин роста и развития этих территорий, причин энергии или апатии 
местного сообщества, а также позволяет найти институты и инструменты справедливого и эф-
фективного распределения созданного здесь общественного богатства.

Памяти Элинор Остром (1933–2012)

Введение
Цель данной работы — увидеть развитие ре-

сурсных, преимущественно северных террито-
рий России в контексте проблемы «управления 
общим» (governing the commons). Речь идет об 
использовании зарубежных и отечественных 
наработок в изучении ресурсов общественной 
собственности для лучшего понимания основ-
ных вызовов, которые стоят сегодня перед ре-
сурсными регионами России. 

Данная цель определила три основные за-
дачи, решаемые в этой статье. Во-первых, ха-
рактеристика основных достижений зарубеж-
ной школы «соmmons» — т. е. исследований в 
области управления ресурсами общественной 
собственности последних двух десятилетий. 
Во-вторых, определение основных проблем 
управления этими ресурсами в Российской 
Федерации. В-третьих, общие и частные реко-
мендации по поводу того, как преобразовать 
сложившуюся в России систему управления ре-
сурсами общественной собственности. 

Тема статьи вызревала в течение многих 
лет. В течение почти трех десятилетий автору 
приходилось заниматься общими и частными 

вопросами развития северных территорий 
России и мира — сначала как научному сотруд-
нику магаданского Северо-Восточного ком-
плексного НИИ ДВО РАН, потом как руководи-
телю департамента экономической политики, 
Отдела по Арктике в Госкомсевере России, а в 
последние десять лет — как директору Центра 
экономики Севера и Арктики Совета по из-
учению производительных сил. В этот период 
были осуществлены многочисленные экспеди-
ции в районы Севера и Арктики России и за-
рубежья, прочитаны сотни и написаны десятки 
статей и несколько монографий по Северу и 
Арктике, реализованы международные про-
екты по использованию опыта освоения зару-
бежного Севера на российском Севере, прове-
дена экспертиза многочисленных кандидат-
ских и докторских диссертаций по северной и 
ресурсной проблематике. И постепенно при-
шло понимание, что темой, интегрирующей 
все исследовательские сюжеты последних де-
сятилетий, является тема управления ресур-
сами общественной собственности на Севере и 
в Арктике. Потому что от того, насколько эф-
фективно построена система северного при-




